评审、谈判原则
一、实施招标与评审、谈判一体化项目，招标文件即是评审、谈判文件。

二、实施招标与评审、谈判一体化项目，投标文件即是评审、谈判响应文件，投标人即是评审、谈判相对人。

三、投标人为两家时按评审程序操作，投标人为一家时按谈判程序操作。

四、评审、谈判成交原则：

1、进入评审程序的成交原则：

（1）通过初步评审。

（2）根据需要，可进行报价环节，报价轮次提前确定，原则上不超过两轮。第一轮报价不能高于原投标文件中的商务报价，第二轮报价不能高于第一轮报价。采用暗标的，标底作为投标限价，最终报价不高于标底的只有一家投标人，按谈判程序成交原则执行，最终报价均高于标底的，评审失败。
（3）评审小组按照招标文件要求进行评审、打分。

（4）招标人应当按照招标文件授标原则确定成交人。

（5）通过初步评审的只有一家投标人，按谈判程序成交原则执行。

2、进入谈判程序的成交原则：

（1）通过初步评审。

（2）进行报价环节，采用暗标的，标底作为投标限价。
（3）谈判小组与投标人进行谈判，就谈判内容达成一致意见，成交价格不能高于原投标文件中的商务报价且不高于标底。
（4）如未通过初步评审，谈判失败。

五、评审、谈判项目异议处理方式：

1、进入评审、谈判程序前的项目异议按照招标文件要求执行。

2、针对评审、谈判结果异议，投标人应当场提出，过后不予受理。
